МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ ВЫПОЛНЕНИЯ РАЗДЕЛА 2 
КУРСОВОЙ РАБОТЫ

В начале раздела кратко изложить виды основных экономических показателей деятельности предприятия (фирмы) (абсолютные и относительные, натуральные и денежные показатели), их экономическую сущность и методику расчета (см. Приложение 1).

Выполнить расчет и провести анализ показателей деятельности условного нефтедобывающего предприятия за 3 года по уловным данным табл. 2.1.

Таблица 2.1
Показатели деятельности добывающего предприятия за 3 года

(данные условные)

	Показатель
	Год
	Темп роста, %

	
	
	цепной
	базисный

	
	1
	2
	3
	во 2-м году
	в 3-м году
	в 3-м году

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Валовая продукция, тыс. т
	4284
+10∙№В

	4261
+10∙№В
	4178
+10∙№В
	
	
	

	Товарная продукция, тыс. т
	4214
+10∙№В
	4249
+10∙№В
	4140
+10∙№В
	
	
	

	Реализованная продукция, тыс. т
	4206
+10∙№В
	4248
+10∙№В
	4140
+10∙№В
	
	
	

	Численность работающих, чел.
	3444
+10∙№В
	3316
+10∙№В
	3067
+10∙№В
	
	
	

	Годовой фонд заработной платы, млн. р.
	1749
+10∙№В
	1716
+10∙№В
	1720
+10∙№В
	
	
	

	Среднемесячная зарплата, р.
	 
	 
	 
	
	
	

	Производительность труда (выработка) одного работающего:

т/чел.
	
	
	
	
	
	

	тыс.р./чел.
	
	
	
	
	
	

	Трудоемкость продукции, чел./тыс. т


	
	
	
	
	
	


Продолжение табл. 2.1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Среднегодовая стоимость основных средств (фондов), млн. р.
	345700

+100∙№В
	342600

+100∙№В
	341800

+100∙№В
	
	
	

	Фондоотдача, т/млн.р.
	
	
	
	
	
	

	Фондоотдача, р./р.
	
	
	
	
	
	

	Фондоемкость, тыс.р./т
	
	
	
	
	
	

	Фондоемкость, р./р.
	
	
	
	
	
	

	Рентабельность основных средств, %
	
	
	
	
	
	

	Цена 1 т продукции (без НДС и акциза), р./т
	9605
	10670
	10735
	
	
	

	Себестоимость 1 т продукции, р./т
	6056
	6837
	6680
	
	
	

	Выручка от реализации продукции (стоимость реализованной продукции), млн. р.
	
	
	
	
	
	

	Себестоимость реализованной продукции, млн. р.
	 
	 
	 
	
	
	

	Прибыль от реализации продукции, млн. р.
	
	
	
	
	
	

	Рентабельность продукции, %
	
	
	
	
	
	


Вычислите недостающие в таблице показатели. По результатам расчетов сформулируйте выводы об уровне и динамике показателей деятельности предприятия. 
ПРИЛОЖЕНИЕ 1
Экономическая сущность и методика расчета основных экономических показателей деятельности предприятия (фирмы)
Основными экономическими показателями, характеризующими результаты деятельности предприятия, являются следующие.
1. Валовая продукция – вся продукция (работы, услуги), произведенная за определенный период времени (месяц, квартал, год). Валовая продукция является результатом процесса производства и измеряется в натуральных и стоимостных единицах. Для нефтегазодобывающего предприятия валовая продукция в натуральном измерении называется валовой добычей и определяется суммированием физических объемов однородных видов произведенной продукции (нефти, газового конденсата, природного и попутного газа). Валовая продукция в стоимостных единицах измерения (в рублях) рассчитывается суммированием объемов различных видов произведенной продукции в денежном измерении. При этом используются цены реализации в соответствующем периоде без налога на добавленную стоимость (НДС) (формула (2.1)):
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(2.1)
где  ВП – объем валовой продукции предприятия, руб.;
Qi – объем произведенной продукции i-го вида в натуральном
       выражении;
Цi – цена реализации i-го вида продукции без НДС, руб./нат.ед.; 
n – количество выпускаемой предприятием видов продукции.

2. Товарная продукция – это часть валовой продукции, произведенная и предназначенная для реализации покупателям. Объем товарной продукции рассчитывается как разница между объемом валовой продукции и нетоварным расходом продукции, то есть частью валовой продукции, используемой на предприятии для собственных технологических и хозяйственных нужд. Товарная продукция измеряется как в натуральных (товарная добыча), так и в стоимостных единицах.

3. Реализованная продукция (объем продаж) – это продукция, уже проданная в данном отчетном периоде (месяц, квартал, год). Определяется вычитанием из  объема произведенной товарной продукции разницы остатков товарной продукции на начало и конец отчетного периода. Измеряется как в натуральных, так и в стоимостных единицах измерения. В денежном выражении реализованная продукция соответствует выручке от реализации продукции (работ, услуг).

4. Выручка от реализации – это денежные поступления предприятию за проданную продукцию, представляют собой общий (валовой) доход предприятия от реализации продукции. Выручка от реализации численно равна реализованной продукции в денежном выражении.

5. Себестоимость продукции – это выраженные в денежной форме все затраты предприятия на производство и реализацию продукции, отражающие использование всех факторов производства и включающие: материальные затраты, амортизацию, заработную плату и прочие затраты (напрямую не связанные с конкретными факторами производства).

6. Финансовые результаты – это конечный экономический результат основной деятельности предприятия, представляет собой разницу между выручкой от реализации и себестоимостью. В случае успешной деятельности предприятия конечный результат будет положительным и финансовым результатом будет прибыль. 

Прибыль – это чистый доход, то есть дополнительные денежные суммы, которые предприятие может использовать (после уплаты налога на прибыль) по своему усмотрению, прежде всего на дальнейшее развитие. Если ресурсы использованы неэффективно, себестоимость (затраты) превышает результаты (выручку), то финансовым результатом будут убытки. 

7. Показатели динамики включают темпы роста и темпы прироста, которые могут быть вычислены цепным и базисным способом.
Темпы роста базисные характеризуют изменение показателя по сравнению с постоянной базой сравнения (базисным периодом) (формула (2.2)):
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(2.2)

где Тб – базисный темп роста, %;
Уi – уровень показателя i-го периода;
Уб – уровень показателя базисного периода.

Темпы роста цепные характеризуют изменение показателя по сравнению с предыдущим смежным периодом (формула (2.3)):
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(2.3)

где Тц – цепной темп роста, %;
Уi-1 – уровень показателя за предыдущий смежный период.

Темпы прироста (Тпр, %) показывают на сколько процентов изменился (вырос или уменьшился) показатель по сравнению с базисным (или предыдущим смежным) периодом (формула (2.4)):
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(2.4)
8. Производительность труда - результативность конкретного живого труда, эффективность целесообразной производительной трудовой деятельности по созданию продукта в течение определенного промежутка времени, способность живого труда производить в единицу времени определенное количество продукции (работ, услуг).

Уровень производительности труда характеризуется прямым показателем – выработкой продукции в единицу времени 
[image: image5.wmf]w

 (формула (2.5)), и обратным – трудоемкостью 
[image: image6.wmf]t

 (формула (2.6)):
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где Q – объем произведенной валовой продукции (в натуральном или 

            денежном выражении);

      Т – затраты труда. 

В зависимости от конкретных условий деятельности предприятия при расчетах показателей производительности труда могут быть использованы данные о продукции в натуральных или денежных измерителях. В связи с этим используются следующие методы измерения производительности труда, различающиеся измерителями результата, помещенными в числитель показателя выработки.
Натуральный метод основан на использовании объема произведенной продукции в натуральных единицах измерения. Если предприятие выпускает не​сколько видов однородной продукции, то производительность труда может быть выражена в условно-натуральных единицах. Этот метод наиболее объективно отражает выработку, но применим только на предприятиях, производящих однородную продукцию.
Стоимостный метод предполагает использование показателей результатов производства в денежном выражении по показателям валовой, товарной, реализованной и чистой продукции в зависимости от области применения данного показателя.
9. Для характеристики использования основных производственных средств применяются показатели, которые условно можно разделить на обобщающие и частные. Обобщающие показатели применяются на всех уровнях национального хозяйства, наиболее важный из них - фондоотдача. Фондоотдача (
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, руб./руб.) показывает общую отдачу от использования каждого рубля, затраченного на основные производственные средства (формула (2.7)):
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где 
[image: image11.wmf]Q

 - объем произведенной валовой продукции (работ, услуг) в 
натуральном или денежном измерении, руб.;
     
[image: image12.wmf]C

- среднегодовая стоимость основных средств, руб.
Фондоемкость (
[image: image13.wmf]е

Ф

,руб./руб.) - обратный фондоотдаче показатель (формула (2.8)):
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характеризует величину основных средств, приходящихся на 1 руб. выпущенной продукции.

Рентабельность основных средств определяется как отношение прибыли (П) к среднегодовой стоимости основных средств (формула (2.9)):

[image: image15.wmf]%

100

×

=

C

П

R

ОС

.




 (2.9)

Однако этот показатель имеет недостаток: рентабельность может повышаться по причинам, не зависящим от улучшения использования основных средств.

� Внимание! Расчеты выполняются по индивидуальным данным (по вариантам). Значение показателя в таблице получают, например, для варианта�№ 40 следующим образом: 4284 +10∙№В = 4284 +10∙40 =4684.


Методика расчета показателей приведена в приложении 1.


� №В – номер индивидуального варианта студента в соответствии с заданием на курсовую работу.
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